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Forme du produit :

Utilité du produit :

e Maintient du dos et de la nuque
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Composition du coussin :

Les matériaux :
e mousse
e carré de tissu en coton
e fermeture éclaire

e scratch o ——
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Dimensions :

e Poids : 1.2kg

* Volume : coussin rectangulaire = 32 400 cm3

coussin triangulaire = 26 250 cm3

> volume total = 58 650 cm3

* Mousse et tissu : blanc

* Matiere du tissu : coton
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LES CARACTERISTIQUES
COMMERCIALES



Cott par unité :

--> COUT DE PRODUCTION :
e Rembourage : 1kg = 7.30€ (cdiscount)

e Fermeture éclaire : 60 cm = 1.35€ (amazon)
e Scratch : 40 cm = 0.24€ (amazon) Marge 25€
e Tissu: 2 m? = 4.86€ (alltissus.com) Prix HT : 28.78€

e Main doeuvre = 10.03€/h Prix TTC : 3453€

--> cout de production total d'un coussin : 23.78€




Résultats des enqueétes :

Est-ce que ca vous arrive Dans votre lit quelles sont Combien de temps passez-
détre dans votre lit sans les activités que vous vous en moyenne dans votre
dormir ? pratiquez le plus ? lit (durant ses activités) ?

Durant ses activités dans
quelle position étes-vous
dans votre lit ?
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On constate que toute les

personnes ayant répondues Etre sur son téléphone, En majorité les
i notre enquéte peuvent étre ordinateur ou télé est personnes passent
dans leur lit sans dormir. l'activité la plus pratiquée entre 1 et 2 heures sur

suivit de la lecture. leur lit sans dormir.

La plupart des personnes
sont en position assises
lorsquelles sont dans leur
lit.



Pensez-vous que ce coussin
diminuerait vos problémes

de dos ?

Seriez-vous intéréssé par Avez-vous des problémes de Combien seriez-vous preét

notre coussin ? dos ? a payer pour ce coussin ?
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La grande majorité des Beaucoup de personnes

Nous pouvons constater

personnes que nous avons qu'un grand nombre de n'ont pas répondues a La majorité de nos clients

intérogés seront intéréssés pe‘rsonneS o cette question, mais pour potentiels seraient préts a
) -

par notre produit (16/18). ceux qui ont repondus la mettre entre 30 et 40 €.

problémes de dos. A ;
majorité pense que oui.



Indiquez votre sexe :

Fﬂ-——
P Nous pouvons apercevoir
que les hommes seront )
principalement plus C O1nc 1 usion :
intéressés que les femmes
par notre projet.

Clients potentiels :
- des hommes

- entre 13 et 18 ans

Indiquez votre tranche dage : - personnes aillant des problemes
de dos ou a la nuque
i - personnes qui restent dans leur

sminiprnrend | 17 & 4w
e il (79 b W

e La majorité de lit entre 1 et 2 heures en étant sur un
. personnes interrogées

sont des adolescents de
13418 ans.

ecran.




Business Model :

PARTENAIRES CLES = ACTIVITES CLES PROPOSITION DE RELATION AVEC LES SEGMENT DE
VALEUR CLIENTS CLIENTELE
-::::issus - conception - un coussin de maintient -bouche & oreille - -les personnes
- = azon - comercialisation - probléme de dos recommandations des ayant un probléme
-C :0‘:“ -communication - solution de maintient Sk 'M"“‘: r“"“" o £ de dos
-meaecin, dans le lit des événements.
kinésithérapeute, site internet -personnes qui
ostéopathe -tissus 100% coton -téléphone passent du temps
-mail dans leurs lits

RESSOURCES CLES SRR
-site en ligne -les jeunes
-réseaux sociaux -tout type de
-machine a coudre catégories
matieres e | nous iavans as
premiéres publicités non-clients

-main d'oeuvre -ventes en lignes

STRUCTURE DE COUTS les charges variables : FLUX DE REVENUS  estimation = 80 coussins le 1er mois

- matiéres premiéres (tissus, - prix fixe
rembourrage, fermeture éclair
et scratch)

les charges fixes :
- les salaires

CA= quantité*prix unitaire
pﬂx unitaire = 34,53€ CA = 80*34,53 = 2762,“




MERCI !

Nous vous remercions davoir

écouter notre présentation, en

espérant que notre projet vous
ait convaincu !
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